


•	Mitglied der Geschäftsleitung bei der ieQ-health  
	 GmbH & Co. KG, Münster

•	Referent bei zahlreichen Kammern,  
	 Fachgesellschaften und Verbänden

•	Berufsbegleitende Promotion am Universitätsklinikum 		
	 Münster (UKM) 

•	Studium der Kommunikations-, Politik- und  
	 Rechtswissenschaft, Münster und Coventry (UK)

•	Die ieQ-health aus Münster ist mit über 18 Jahren Markterfahrung und  
	 vielen hundert betreuten Praxen einer der führenden Marketingdienstleister im  
	 deutschsprachigen Dentalmarkt.

•	Mit dem Fokus auf Zahnarzt-, KFO- und MKG-Praxen werden  
	 sämtliche Offline- und Online-Medien optisch, inhaltlich und technisch kreiert und  
	 kontinuierlich betreut.

•	Daneben ist die ieQ-health seit jeher stark in der zahnärztlichen Fortbildung  
	 für das Thema „dentales Praxismarketing“ durch Vorträge auf Symposien,  
	 bei Fachgesellschaften und Industriepartnern sowie durch zahlreiche Lehraufträge  
	 engagiert.



•	Warum überhaupt Praxismarketing?

•	Warum Praxismarketing für Neu- und Bestandspatienten?

•	Die wichtigen Phasen im Marketing rund um die Gründung / Übernahme – 
	 Vom Logo / Namen bis hin zur Praxishomepage. 

•	Wie baut man eine gute Homepage auf? Benchmark im Schnelldurchlauf. 

•	Was ist mit Bewertungsportalen und Social Media?

•	Was ist für das Personalmarketing zu wissen? Was ist ein „Funnel“?

•	Typische Stolperfallen im Praxismarketing rund um die Gründung / Übernahme.

•	Zusammenfassung /  
	 Der Return on Investment eines professionellen Praxismarketings. 


